
わが社はどう変わる？

Before/Afterで解説！

タイトル案②

ビジネスプラン導入で



お庭への需要も高まり、お施主様の情報管理がより煩雑化していく近年。

「顧客管理をしっかりと実施し、営業に活かしたい！」という、

みなさまのご要望にお応えすべく、スタートした「 RIK Bizmoビジネスプラン」

今日は「ビジネスプラン」の導入で、

みなさんの業務がどう変わるかを徹底解説します！



毎日たくさんの方からご依頼いただき、

打合せを実施。

各物件のご要望は、自社のヒアリングシートに

書き溜めて自分の机に保存！

書き留めて保存…
と

入社2年目 若手営業マンAくんの場合

CASE１



社長から

「B様邸、どんな要望だった？詳細を見せて」

と突如言われましたが・・・

Before

大量のヒアリングシートから、

B様邸が見つけれません（泣）

探せない～！



お客様情報を確認しながら、正確な情報を短時間で報告できるようになりました！

画面周りの図
顧客カード

社長からの突然の質問にも、「顧客検索」で対応可能！

After



ヒアリングと同時に、その場で入力！かなりの時間短縮を実現！

画面周りの図
顧客カード

自社のヒアリングシートで聞く内容は「ビジネスプラン」内にあらかじめ入力済み！

After



自分が受け持つ担当の方の情報は

Excelでバッチリ管理！

自分なりの管理方法で、

お客様からの質問にも随時答えられます！

入社5年目 中堅営業マンCさんの場合

CASE２

バッチリ！



あるとき、リフレッシュ休暇で長期不在の時に

お客様から会社に見積内容の件で

急ぎの確認が。

Before

ところが私以外だれも内容を把握しておらず、

お客様は別の会社からも

相見積を取られることとなりました・・・。

担当のCさんが休暇で
進捗状況が分からない…



自分が不在でも、ある程度の質問には回答できる状況を実現！

画面周りの図
顧客カード

見積内容と営業進捗は、「ビジネスプラン」に入力済！

After これからは
ビジネスプラン
で情報管理！



お問い合わせは
こちらから

ビジネスプラン

詳細はこちらから

もっと詳しく知りたいみなさまへ

について

https://forms.office.com/pages/responsepage.aspx?id=eYfEc7uMJEeFOfexf_vQBhy58e_XsXROhvaD0Ul6_fVUNkUxWFlPRkw0QzkyQ1dHUVRBUUE3TFhRQi4u&web=1&wdLOR=c16744A83-7BEE-4E64-98DC-57C0ECE3485D
https://rik-service.net/box/publish/object/content/115yv29-i1-526jdc-d0c-19m5.pdf
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